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Oplægsholder
Præsentationsnoter
DLG-koncernen består af en lang række selskaber, der er struktureret inden for vores tre kerneforretningsområder, der står for 95% af vores omsætning.

Med landmanden i centrum har DLG flere forskellige roller i værdikæden. Inden for grovvareområdet forsyner vi landmænd med foder fra egne fabrikker, sædekorn, gødning, jordbrugskalk og planteværn. Herudover er vi leverandør af brændstof til den daglige drift, landbrugsmaskiner og serviceydelser i form af bl.a. forsikringer.��Med landmanden som leverandører aftager vi maltbyg, sædekorn samt foder- og brødkorn til videreforarbejdning i foderproduktion, direkte videresalg i landbruget samt eksport som en af Europas største eksportører. Vi køber desuden raps og æg til forarbejdning og salg af fødevarer.



HVORFOR ER RISIKOSTYRING MERE RELEVANT ?
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27. august

Effektivt
Ilfandbrug

Landbrugets erhvervsavis | hver dag...

AgroMarkets anbefaler, at
man kaber foder nu, hvor
det er muligt at handle til
on fordelagtig pris. Erge
bn:(man kebe 53 langt ajet
ra

W Fardigloder bl svin, slagiekalve
of lavprotein- blandinges til malke
lvaeg fik § s en hetinges kobsanbe-
Ialing hiemfren pd sig fra AgroMasiets.
Besingelsen er, 3t man er | stand il at
handle sig frem (i nogle uf de skar-
peste priser | markedet,

- Dbt er ingen tvivl om, at kin man
handde til de lave prisniveauer, v he.
rer | markedet lige nu, 83 skal man s
HiL (g man skal dskke sig af 54 Langt
som mubigt. Geme et dr eller to, hvis
det ermauligt, poineres markedsana-
Iytikier John ersen, Agrodarkets,

En prisforskel pd 10 kroner eller
mege e 100 kg or Langt fa usmdvan-
lig lige nu. O hvor man tidligere s
prisforskelle fraViestjylland til Fyn, <
er konkurrencen ikke blot regional
Dt er shlokal, som den overhovedet
kan biive, o jeg bar aldrig opbever

der beemarrkee, of det lie nu o muligt ot handle foder b fordelagtige priser,

lomndbrug.dk

Onsdag

45. &rgang
Tek
Lassalg 10 kr

www.ef

noget lignende, vinderer markeds
analytiker Jobn fensen, AgroMarkets.

- O scm kaber skal man selviol-
iy udnytte den akiuele situation, |
phpeger han.

Ogsd svinerbidgiver Jan Karlsen,
DE-Svineridgivning, betegner ud-
viklingen som bemerkebsesvarndig)
idet forskelle | lbud fra saclger il
welper - endda i samme firma,

Begge er enige am, at der lige ma
e sarligt & foderfirma. som Hge nu
rent prismasigs shilles sig ud inden
for fendighodes Ul slagtesvineloder,
som volumenmassaign o den stapstis|
artiked.

Vi skal tilbage til de gode, gamie:
dage - dengang fodersiotfirmasme|
efteriolgende kunne gi nedenom og|
hjem soem felge af priseme - for vihar |
oplever en lignende situation. Man|
kan 54 sporge sig selv om, om marn|
symes, der ot anskeligr, funderer fans|
Karlsen.
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DET ER SV/ART AT SPA — ISR OM FREMTIDEN....

6. september

Effektivt
lfandbrug

Landbrugets erhvervsavis | hver dag...

Afvent keb af faerdlgfoder

Ingen kender bundniveauet
i komnpriserne og udviklin-
gen i slagtesvinenoteringen
hen over vinteren. Pas derfor
pa med at lase dine foder-
omkostninger fast nu, Lyder
radet fra Effektivt Landbrugs
markedsanalytiker,

AF MORTEN IPSEN

W Vent med at lave langs kontrakter
pAFardigfoder ogkarn, s langekom-
prisen flder

Sadan hyder ridat frs Effaktivi Land-
brugs markedsanalytiker, Palle jakob-
sen, handelsridgiver og indehaver af
firmaet Agrocom.dk.

Palle Jakobsens aigument of, a1 ingen
ved, hvor bunden | kormprlsen e, of
hwvad der kommer til at ske med pri-
aerne pd

Mvis man (dser sine foderomicstminger fast nu, hon det bive dyrt, fvis svinckadet
gdr bem og bliiver billigt hen over vinteren, mener en hondelddgier

12015, 54 man kunne godt frygre, at
svinekadet kunne gi hen og blive no-
get billigt. O hvis du sd har lavet en

bvor biide

vinteren.

- Men vi vedl at prisen pd korn fadder
for ejeblikket, og vi ved ogsd, a1 huften
melflenn Rustand og ELTer iz hamsends
oodd, o deq er svmernt ar se en mildning,

Jeg tror ikke, at Rusland Sbner for
impaort af svinekod resten al &ret og

efter

bange for at komme for sent med at
lave en lang kontrakt, nir udviklin-
gen vender, of priserne fgen begyn-
der at stige. understreger handels

folgende w\! ed, 54 iar du Vst ditse
ombosininger pd for hojt et niveau,
siger Palle Jakobsen,

Der er tid nok
Foderlorbrugeren skal tkke vaese

Efter prisfalder vil der komme en

den her side af neste fords, vurderer
Falle lakobsen.

Han anerkender, at det kan vare
sviert at ramme kompeisbunden helt
nafagtig.

-~ Hivis man veniter med a2 Live en kang
fodericontrakt, kan dat godt vare, at
man, ndr man s fir nandlet, fir kobt
kornet fem kroner dyrere end prisai
veauet pd bunden af markedet, for-
i ey B sl ot handle preecion pd
bunden, Men det er altsd bedre ond
at gaette pd, at vi har bunden nu, o
& risikere ar kobe 20 krones for dyrt.
mener Palle Jaknbsen.

Kob futures

Er man planteavier. bar man sorge for
at B koimet solgt nu of kebe tilbage
med fistures, iy prisbunden karmmer,
hwilket kan ske sidst | september eller
1oktober

- O keornet sd til den tid er 10, 15 ¢l

ber Zeura lavere, det ved jeg ikke. Men
furures koster ikke noget | agedeje og
Tnrreriming af pengene, for du skal ide

lengere periode med
P et relativt lavt niveaw, iser for soja,
men til dels ogsd pd kom, $4 man be-
hver Bike at vaere bange fot, af kota-
peisen phedseligt stiger dramatisk pd

idem, ofshkan
du tage de stigninger, der mtte kom-
ime, b e ustures, siges Palle Jakobsen




NAR PLANLEGNING OG ANALYSE OVERTAGES AF FGLELSER dl8
— AFSATNINGSPLANENS VIGTIGSTE TRUSSEL

Pris

1&

Optimisme/eufori Frygt

%ﬂ Panik

Tid

“To super smitsomme sygdomme, frygt og gradighed, vil altid forekomme i
markedet. Timingen er uforudsigelig. Vi forsgger at vaere frygtsomme, nar
andre er gradige, og veere gradige, nar andre er frygtsomme”

- Warren Buffet
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TRE FORSKELLIG REDSKABER TIL RISIKOSTYRING OG dlg
PRISOPTIMERING | DLG

FA evt. upside i
markedet og sikring af
Min. pris ved salg eller
max. pris ved kgb

Disponering af
praemien imellem
Matiff og det fysiske
marked i DK (trin 1) og
matiff (trin 2)

Optimere kagbsprisen
pa sojaskra ved
anvendelse de
antagonistiske forhold
imellem CBOT og FOB

praemien i sydamerika
Alm. Prisseetning pa

markedsvilkar
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dl
FORMAL MED DLGS PRISSETNINGSV/ERKTBJIER 8

Differentieret
prisseetning

Begraensning
af ugnskede
risici

Sikre
tilfredsstillende
afregning

Tilbyde fleksible prisseetningsmetoder

Udnytte markedsmomentum til at treekke vaerdi ud af
markedet pa tidspunkter, hvor man ellers ville veere
afventende

Optimere afregning ift. likviditetsbehov og fleksibilitetsgnsker

Saette rammer for worst-case scenarier

Tilade at deltage passivt i markedet med minimum risiko
Sikre rettidig afregning med potentiale for realisering af
gevinster ved et stigende marked

Gennemskuelig prisseetning og omkostningsstruktur, sa
risiko/udbytte potentialet er gensidigt bekendt

Et samarbejde om at fa mest muligt veerdi ud af markedet og
i heenderne palandmanden

Minimering af negative overraskelser




dlg
RISKOSTYRING - K@B AF SOJA | TO TRIN !

Sojaprisen i DK : trin 1+trin 2

 TRIN 1:
« CBOT (ravarerbgrsen i Chicago)
« Omregnes fra Dollar pr. Short tons til dkr. pr. MT

e TRIN 2:

 Preemien (det tilleeg/fradrag fysiske saelger af soja vil have ift.
CBOT)

« Valuta (dollar til dkr.)
* Fragt, oplodsning, svind, finansering og avance

Ved at handle soja i 2 trin udnytter man, at de to historisk er antagonistiske

8 WWW.DLG.DK



dlg
SOJASKRA | 2 TRIN

Cbot futures & Arg Hipro FOB Premiums s

70
- 500

50
450
30 400
350

10
300

-10
- 250

-30
200

-50
150
-70 1040

05 06 o7 08 09 10 1 12 13




KORN | 2 TRIN V/ SALG TIL DLG dlg
PRAEMIEN ER LAV & MATIF FORVENTES STIGENDE

Prisen lukkes nar
Matif er steget

“ }

Preemien fikseres nar / \/\ _
afstanden/forskellen Matif

er sa lille som mulig e

A Lokal markedspris

v




HVAD ER FORMALET MED DLGS RISKMANAGEMENT?

”Risk Management produkterne er
- redskaber til at begraense ugnskede
‘w— prisrisici. Man sgger at definere sit ”"waorst
case” - men samtidig holde D
mulighederne abne”




dl
GRAFEKSEMPEL, VED SALG AF HVEDE (DKK/HKG) 8

Performance Active

DKK/hEG

160,00

RM Aktiv Op

140,00

e -

Startdato

Efterkbetaling

Oprindelig
udlebsdato

hMin. prs

Jul

AL sep Okt MNaow Dec Jan Feal M cr AT hAC]




RISK MANAGEMENT PRODUKTER | DLG dl8
SADAN FUNGERER DET - V. AFGR@DESALG

Kr/hKg &4
200 T
- RM Passiv Ned Prazmie e F-’I'IS Udlgbsdato
1 Matif
= 4 I Hvede maj 19 6,52 152,02|DKK | 15-04-2019
: Efterbeté[vede sep 19 7,49 139,53|DKK | 15-08-2019
w _ : Hvede dec 19 8,17 141,02|DKK | 15-11-2019
= Preemie [ Hvede mar 20 8,69 142,14|DKK | 15-02-2020
B100 4 ¢ ¢ Hvede maj 20 9,43 142,88|DKK | 15-04-2020
£ Soja maj 19 8,36 314,50|USD | 26-04-2019
Z Praemie kendt v. Efterbetaling{soja jul 19 9,87 317,60|USD | 21-06-2019
Fysisk pris indgdelse af aftale afhaengig af prifsoja aug 19 10,52 319,00|USD | 26-07-2019
o Afhzengig af Soja okt 19 11,03 319,90|USD | 20-09-2019
2 Soja dec 19 11,39 320,20|USD | 22-11-2019
- Volatilitet Soja jan 20 11,89 321,60|USD | 27-12-2019
- Futurepris
0 - Terminsleengde

A

Normal fysisk handel med
DLG




STOR EFFEKT AF RISK MANAGEMENT | AR Effeknw

' bI'
ANL:L-HJc,ETS ERbvg, u

— Tarken, eksplosive priser og hgj volatilitet har betydet at flere Risk
Management kunder har modtaget ekstraordinaere gevinster i ar!

e 5 | HVFEDA
lik g

Eksempel fra i &r: Maelkeproducent Thomas Hgj Arnum

_____
# -
.......

X

SRR RN TR

Solgte 1000 ts hvede Hans hast fik starre vaordi
med RI‘il{ Managemcnt

Kagbte kveegfoder

@nskede at ggre dette far hgst

Daekkede sin prisrisiko af med:

RM Aktiv Op pa hvede & RM Aktiv Ned pa Soja



OPSAMLING

DLGs prisveerktgjer betragtes som hjaelpemidler til at optimere salg/kab af foder/ravarer:

‘ e Soja og Korn | 2 Trin er en fleksibel prisseetningsmetode, der kan udnytte
markedsmomentum til at treekke vaerdi ud af markedet pa tidspunkter, hvor man
ellers ville veere afventende

. « Med Risk Management produkterne kan man deltage i markedet, men samtidig
begraense ugnskede prisrisicCi

£ » Vi driver ikke finansiel vikksomhed, hvorfor det er et krav at der er fysisk salg eller kgb
Sar bag

Starste begraensning for anvendelsen af disse veerktgjer er forstaelsen/kompleksiteten
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